KARTA PRZEDMIOTU

. Dane podstawowe

Nazwa przedmiotu Negocjowanie umoéw handlowych

Nazwa przedmiotu w jezyku angielskim Negotiating commercial contracts

Kierunek studiow Prawo w biznesie

Poziom studidw (I, Il, jednolite magisterskie) |ll stopnia

Forma studiéw (stacjonarne, studia stacjonarne
niestacjonarne)

Dyscyplina nauki prawne

Jezyk wyktadowy polski

Koordynator przedmiotu/osoba dr Piotr Stawicki
odpowiedzialna

Forma zajeé (katalog Liczba godzin semestr Punkty ECTS
zamkniety ze
stownika)

wyktad 30 I 8
konwersatorium
¢wiczenia 30 |
laboratorium
warsztaty

seminarium
proseminarium
lektorat

praktyki

zajecia terenowe
pracownia dyplomowa
translatorium

wizyta studyjna

Wymagania wstepne | Zaliczenie zaje¢ z zakresu podstaw prawa cywilnego.

. Cele ksztatcenia dla przedmiotu

Cl-zapoznanie studentdw z podstawowymi pojeciami z prawa kontraktowego;

C2-przedstawienie podstawowych problemdéw zwigzanych z zawieraniem uméw
handlowych;

C3-ksztattowanie Swiadomosci istoty umow w obrocie profesjonalnym.




. Efekty uczenia sie dla przedmiotu wraz z odniesieniem do efektéw kierunkowych

Odniesienie do

Symbol Opis efektu przedmiotowego efektu kierunkowego
WIEDZA
w_01 Ma podstawowg wiedze o miejscu i znaczeniu nauk | K W01

prawnych w systemie nauk i relacjach do innych nauk.

wW_02 Ma podstawowg wiedze o ksztattowaniu sie i genezie | K W02
instytucji prawnych.

W_03 Zna i rozumie terminologie prawniczg z zakresu | K_WO03
poszczegdlnych dziedzin prawa w jezyku polskim i
podstawowg w jezyku obcym.

wW_04 Ma podstawowqg wiedze o Zrdédtach prawa z zakresu | K_WO05

poszczegblnych dziedzin prawa i hierarchii norm
prawnych.
W_05 Zna i rozumie zasady wyktadni prawa. K_WO06

W_06 Zna podstawowe cechy i funkcje podstawowych | K_ W07
dziedzin prawa.

wW_07 Ma wiedze o normach prawnych organizujgcych | K W10
struktury i instytucje prawne oraz rzadzgce nimi
prawidtowosci.

W_08 Zna i rozumie normatywne i praktyczne aspekty | K W11
przedsiebiorczosci.

W_09 Zna miejsce dziedzin nauki i dyscyplin naukowych, | K_W12
wtasciwych dla studiowanego kierunku studiow, w
ramach prowadzenia dziatalnosci gospodarcze;j.

W_10 Ma podstawowg wiedze i zna terminologie | K W13
wykorzystywang w prawie finansowym, podatkowym
oraz rachunkowosci.

w_11 Zna ogollne zasady tworzenia i rozwoju form | K_W15
indywidualnej  przedsiebiorczosci,  wykorzystujacej
wiedze z zakresu dziedzin nauki i dyscyplin naukowych,
wtasciwych dla studiowanego kierunku studiéw.

w_12 Ma wiedze dotyczacg proceséw komunikowania | K_W19
interpersonalnego i spotecznego, zna strategie
negocjacyjne i zasady negocjacji oraz metody
rozwigzywania konfliktow wystepujgcych w dziatalnosci
gospodarczej.

UMIEJETNOSCI

U 01 Potrafi wykorzysta¢ podstawowg wiedze teoretyczng z | K_U02
zakresu nauk prawnych i ekonomicznych oraz
powigzanych dyscyplin naukowych w celu analizowania i
interpretowania zjawisk zachodzacych w panstwie,

wptywajgcych na prowadzenie dziatalnosci
gospodarczej.
U 02 Posiada umiejetnos¢ komunikacji interpersonalnej, | K_UQO7

potrafi uzywac terminologii specjalistycznej w jezykach




spajny.

obcych i porozumiewaé sie w sposdb precyzyjny i

U_03 Potrafi postugiwa¢ sie podstawowymi pojeciami | K_U08

dziatalno$ci gospodarcze;.

teoretycznymi w celu analizowania, interpretowania
oraz prognozowania strategii dziatan w obszarach

u_04 Potrafi planowac prowadzenie i obstuge réznego rodzaju | K_U13
dziatalno$ci gospodarczej w perspektywie prawnej,
ekonomicznej i zarzadczej.

KOMPETENCIJE SPOtECZNE

K_01 Docenia znaczenie krytycznej oceny posiadanej wiedzy i | K_K02
zauwaza zwigzek miedzy zdobytg wiedzg a wtasciwym
wykonywaniem obowigzkéw zawodowych.

. Opis przedmiotu/ tresci programowe

1. Pojecie uméw handlowych

2. Czynnosci przygotowujace zawarcie umowy handlowe;j

3. Zawarcie umowy handlowej

4. Umowa sprzedazy

5. Umowa miedzynarodowej sprzedazy towarow

6. Umowa najmu

7. Umowa o roboty budowlane

8. Umowa leasingu

9. Umowa agencyjna

10. Umowa komisu

11. Umowa franchisingowa

12. Umowa przewozu i spedycji
13. Umowa spotki

14. Czynnosci bankowe

15. Umowy organizacyjne

. Metody realizacji i weryfikacji efektéw uczenia sie

Symbol Metody dydaktyczne Metody weryfikacji Sposoby dokumentacji

efektu (lista wyboru) (lista wyboru) (lista wyboru)

WIEDZA

wW_01 Wyktad problemowy Egzamin Karta egzaminacyjna
wW_02 Wyktad konwencjonalny | Egzamin Karta egzaminacyjna
wW_03 Wyktad problemowy Egzamin Karta egzaminacyjna
wW_04 Wyktad konwencjonalny | Egzamin Karta egzaminacyjna
W_05 Wyktad problemowy Egzamin Karta egzaminacyjna
W_06 Wyktad problemowy Egzamin Karta egzaminacyjna
wW_07 Wyktad konwencjonalny | Egzamin Karta egzaminacyjna
W_08 Wyktad problemowy Egzamin Karta egzaminacyjna
W_09 Wyktad konwencjonalny | Egzamin Karta egzaminacyjna
W_10 Wyktad problemowy Egzamin Karta egzaminacyjna




w_11 Wyktad konwencjonalny | Egzamin Karta egzaminacyjna
w_12 Wyktad problemowy Egzamin Karta egzaminacyjna
UMIEJETNOSCI
U o1 Gra dydaktyczna Prezentacja Protokot
U 02 Metoda problemowa Prezentacja Protokot
U 03 Praca z tekstem Prezentacja Protokot
u_04 Gra dydaktyczna Prezentacja Protokot
KOMPETENCIJE SPOLECZNE
K_01 | Praca w grupach Prezentacja | Protokét

Powyzsze metody realizacji i weryfikacji efektéw uczenia sie dostosowane sg do zdalnej
formy nauczania.

. Kryteria oceny, wagi...

Egzamin (zaliczenie) pisemny:
5-100%-90,01%

4 -90,00%-75,01%
3-75%-50,01%

2 - 50%-0%

Egzamin i zaliczenie mogg odby¢ sie w formie zdalnej w formie testu.

. Obcigzenie praca studenta
Forma aktywnosci studenta Liczba godzin
Liczba godzin kontaktowych z nauczycielem 60
Liczba godzin indywidualnej pracy studenta 180

. Literatura

Literatura podstawowa
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System Prawa Handlowego, Prawo umow handlowych, t. 5A, red. M. Stec, Warszawa
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System Prawa Handlowego, Prawo umow handlowych, t. 5B, red. M. Stec, Warszawa
2020;

System prawa prywatnego, Prawo zobowigzan — czes$¢ szczegdtowa, t. 7, red. J. Rajski,




Warszawa 2018;

System prawa prywatnego, Prawo zobowigzan — cze$¢ szczegdlowa, t. 8, red. J. Panowicz-
Lipska, Warszawa 2011;

System prawa prywatnego, Prawo zobowigzan — umowy nienazwane, t. 9, red. W.J.
Katner, Warszawa 2023.
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